VEJA SE SUA EMPRESA
PRECISA DO
MARKETING DIGITAL

Entender se a sua empresa precisa de Marketing Digital pode

ser mais facil do que vocé pensa. Mesmo assim, ter a certeza

das principais ferramentas e meios necessarios para que haja,

de fato, estratégias assertivas e eficazes, pode tornar sua
decisao em contratar uma agéncia de Marketing Digital muito
mais facil. Por isso, criamos este checklist Marketing Digital
completo para vocé imprimir, estudar e anotar o gque sua

empresa ja adotou e o que ainda falta implementar.

Veja, abaixo, uma lista de todos os itens indispensaveis em

estratégias de Marketing Digital. Vocé vai conhecer a

Importancia de cada um, as vantagens em adota-los e por que
deve ser providenciado para ontem.

Caneta na mao? Prepare-se para o hosso checklist Marketing
Digital e veja o guanto sua empresa esta alinhada as mais

modernas tendéncias.

( ) SITE OTIMIZADO

Vocé tem um site otimizado? Se nao, este € um dos primeiros
passos que vocé deve dar. E ele guem vai oferecer a visibilidade que
O seu hegodcio precisa. Mas nao pode ser gualquer site: vocé precisa
de algo otimizado e com as melhores praticas de SEO (Search
Engine Optimization), gue podem garantir ao seu hegocio uma boa
presenca no Google - esta € a melhor forma de vocé ser encontrado

por seu publico-alvo.

( ) BLOG

Dentro do seu site otimizado, outra ferramenta importahte para o
Marketing Digital € o blog. Por meio dele, vocé consegue publicar
textos, artigos e outros materiais relevantes para sua persona,
orientando-a por uma trajetdria de compra. Os blogs possibilitam
gue vocé fale dos diferenciais da sua empresa, das vantagens em
contar ccrﬁ seus servicos e como é possivel solucionar o problema
dos clientes. O blog também é otimizado para aparecer nos
principals buscadores, ou seja, Vvocé sera encontrado mais

facilmente. E o melhor: sera encontrado por quem precisa de vocé.

( ) REDES SOCIAIS

Vocé ja deve ter percebido que toda empresa de sucesso estd
presente nas redes socials, hao € mesmo? Seja ho Facebook, no
Instagram ou no Twitter, garantir a presenca contribui para que sua
empresa figue em evidéncia. Com paginas profissionais, bem
administradas e construidas por pessoas gue entendem do
assunto, é possivel se relacionar com a sua audiéncia, fidelizar o
cliente e ser um canal de atendimento personalizado e rapido.
Importante dizer que, embora muitos empresarios confiem suas
redes sociais a pessoas sem preparo, esta € uma atividade que deve
ser desempenhada por profissionais, que planejam e garantem a

boa reputacao da sua empresa.

( ) CONTEUDO

De nada adianta vocé ter site, blog e pagina nas redes socials se
vocé nhao produzir conteudo de qualidade e com frequéncia, certo?
Por isso, € preciso que vocé tenha um calendario editorial como
parte do seu planejamento. Assim, vocé consegue aproveitar datas
sazonais para publicar artigos, aumentar a periodicidade de
publicacao e entender como estd a interacao com seu publico. O

conteudo também é responsavel por atrair e fidelizar clientes.

( ) LANDING PAGE

Ter o e-mail de pessoas que se interessam pelo seu negdcio € uma
boa estratégia. Como vocé pode utilizar o dado para qUaIificar =
entender o perfil de cada cliente, fica mais facil entender as
estratégias que devem ser utilizadas e qual o momento certo para
cada etapa. Essas paginas, também chamadas de pagina de
captura, possuem um formulario de preenchimento e costumam
oferecer materiais diferenciados, como videos exclusivos, e-books,
Infograficos, entre outros. Vocé pode analisar o comportamento do
publico-alvo, entender os gostos e tomar decisdes assertivas para
leva-lo sempre a proxima etapa da jornada do cliente. Lembre-se de
utilizar os e-mails em campanhas de e-mail marketing e no disparo

de newsletter.

( ) ANUNCIOS PATROCINADOS

Outra forma de garantir acdes de Marketing Digital de qualidade é
criar anuncios pagos nho Google e nas redes sociais. Também
chamada de Ads, esta forma de divulgacao torna a aproximacao do
cliente certo mais facil e rdpida. Com ela, é possivel segmentar o
publico, fazer testes e criar campanhas de sucesso - e, o melhor:
com precos muito mais baixos do que na publicidade comum.
Investir em Ads é importante, ainda, para vocé aumentar sua

relevancia e autoridade na internet.

Anotou tudo certinho e viu o que falta para sua estratégia de

Marketing Digital? E muito importante que proprietarios e

gestores tenham a consciéncia de que esse € um trabalho que

deve ser desempenhado por profissionais. Somente equipes

especializadas podem pensar em boas estratégias e formas

de atrair mais clientes, além de melhorar a imagem da sua
empresa e garantir presenca online.

Agora que vocé terminou o checklist Marketing Digital,

aproveite e converse com a gente. Aqui no Ninho Digital nés

temos equipes especializadas em todas as areas e garantimos

estratégias assertivas. Fale com a gente e vamos encontrar,
juntos, as solucoes para a sua empresa.
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